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Jak w ciągu 21 dni zwiększyć swoją skuteczność i zwielokrotnić zyski jakie generuje Ci sprzedaż bezpośrednia. Sekrety skutecznego sprzedawcy



Jeśli sprzedaż bezpośrednia to Twoje pole działania, niezależnie od tego czy pracujesz na własny rachunek, czy w jakiejś firmie i pragniesz zrozumieć przyczyny Twoich trudności i frustracji ze sprzedaży, a przede wszystkim chcesz dokonywać satysfakcjonujących sprzedaży i transakcji zakończonych sukcesem, zwielokrotniając swoje zyski, możesz się tego dowiedzieć od osoby, która dzięki zastosowaniu pewnych prostych zasad zwielokrotniła swoje zyski, które generowała sprzedaż bezpośrednia.



A może jesteś Menedżerem lub Trenerem, odpowiedzialnym za efekty i rozwój handlowców i chcesz pomóc handlowcom zwiększyć ich efektywność sprzedaży? Nie myśl, że może Ci się to przydać także w budowaniu skutecznie działającej struktury w biznesie, w którym działasz...

Jak bardzo mogą wzrosnąć Twoje zyski

w skali miesiąca, albo roku?



Wynagrodzenie większości sprzedawców składa się z dwóch części: płacy stałej i prowizji (premii) zależnej od wielkości sprzedaży. Chyba, że sprzedaż bezpośrednia to Twoje niezależne źródło dochodu, wówczas przyjmijmy, że mowa jest tylko o prowizji, czyli Twoich zyskach.
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Dlaczego tylko nieliczni wiedzą, jak zdobywać nowych klientów i odnosić sukcesy w sprzedaży bezpośredniej?

Co jest najbardziej palącym problemem ludzi pracujących w sprzedaży bezpośredniej? Badając to zagadnienie stwierdzono, że jest nim właśnie poszukiwanie nowych klientów. Nawet, jeśli wszystkie inne umiejętności opanujesz do perfekcji, a zabraknie Ci nowych klientów - nie będziesz się rozwijać w tym biznesie.

Nieważne, czy pracujesz w ubezpieczeniach, MLM, czy robisz jeszcze coś innego związanego ze sprzedażą bezpośrednią. Tak czy inaczej musisz poznać sposoby codziennego zwiększania bazy swoich klientów, kwalifikowania potencjalnych klientów do odpowiednich kategorii, utrzymywania z nimi relacji i pozyskiwania nowych kontkatów dzięki tym, którymi już dysponujesz.

Mało tego, te umiejętności muszą wejść Ci w nawyk i stać się Twoją drugą nautrą, jeśli chcesz odnieść sukces w sprzedaży bezpośredniej.

Z pewnością już zdajesz sobie sprawę z tego, jak ważne jest utrzymanie stałego dopływu nowych klientów. Aby maksymalnie ułatwić Ci to zadanie powstał unikalny poradnik: „Skuteczne poszukiwanie klientów”. Zawiera on 100 stron z wiedzą, która znaczy być albo nie być w zawodzie samodzielnego sprzedawcy.
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    [image: Uwodzicielska sprzedaż]Jak wykorzystać fakt, że jesteś kobietą, aby odnieść sukces. Nie tylko w sprzedaży! 

Z publikacji "Uwodzicielska sprzedaż" dowiesz się między innymi:

    * W jaki sposób poruszać się, aby przyciągnąć uwagę mężczyzny i już na wstępie mieć przewagę - ważny tutaj będzie każdy Twój urok, sposób chodzenia, poruszania biodrami itd.
    * Czym w dalszym etapie sprzedaży uwagę tę zatrzymać - Twoja mowa ciała, spojrzenie, pewne wzorce zachowań sprawią, że praktycznie każdy mężczyzna będzie Tobą zachwycony.
    * W jaki sposób ubierać się na spotkania biznesowe, aby być jednocześnie piękną i skuteczną kobietą - wszystko po to, by każdy zechciał zostać Twoim stałym klientem.
    * Jak modulować swój głos, aby jeszcze kilkakrotnie zwiększyć Twoje szanse na sfinalizowanie transakcji i przekonanie do Twojego produktu.
    * Jakich magicznych słów używać, aby wybrnąć z każdej opresji - nawet gdy klient ma lepsze zdanie o konkurencji, to jesteś w stanie go przekonać za pomocą lingwistyki.
    * Co jeszcze możesz zrobić, aby zwiększyć swoją sprzedaż, podobać się mężczyznom i czerpać radość z całego procesu, który będzie Ci towarzyszył.
    * A ponadto otrzymasz do wykonania kilka ćwiczeń ułożonych według skali trudności, abyś mogła od razu wcielać w życie rady, których się nauczysz. Dostaniesz wskazówki, w jaki sposób dobierać kolory, co na siebie włożyć, aby ukryć pewne niedoskonałości ciała, a nawet... uwaga!

Czytaj więcej...
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    [image: 365 dni do sukcesu]Poznaj metody i techniki
skutecznego agenta ubezpieczeniowego
Książka, którą Ci przedstawiam, okazała się absolutnym bestsellerem kilka lat temu w branży ubezpieczeniowej. Do dnia dzisiejszego oddaje najważniejsze przesłanie – składniki sukcesu są niemal zawsze identyczne: systematyczność, entuzjazm, konsekwencja, edukacja.

Jeśli jesteś agentem ubezpieczeniowym, doradcą finansowym, doradcą inwestycyjnym lub handlowcem, ten tekst na pewno Cię zainteresuje. Nawet jeśli nie działasz w tej branży, ale ciekawi Cię sukces innych ludzi, to też znajdziesz tutaj coś ciekawego.

Czy wiesz, że nie musisz opuszczać naszego kraju, żeby godnie i uczciwie żyć? Także w Polsce możesz wykonywać pracę, która da Ci satysfakcję i zadowolenie. Świetnie udowodnił to na swoim przykładzie Waldemar Mielczarek, który odniósł ogromny sukces jako agent ubezpieczeniowy. Postanowił on podzielić się swoją wiedzą i napisał książkę zatytułowaną „365 dni do sukcesu”.

Czytaj więcej...
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    [image: Jak oczarować klienta]Opanuj sztukę oczarowywania klientów

Czego konkretnie możesz się spodziewać?

    * Jakie jest 10 najczęściej popełnianych błędów podczas sprzedaży?
    * Dlaczego decydujące jest pierwsze wrażenie i jak uczynić je pozytywnym?
    * Czemu tak istotna jest spójność i w jaki sposób ją utrzymywać?
    * Dlaczego w sprzedaży ważny jest uśmiech?
    * Jak być dobrym słuchaczem i pokonać przeszkody w słuchaniu?
    * W jaki sposób unikać konfliktów czytając z gestów?

Czytaj więcej...
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    [image: Hipnotyczny Marketing]Jak dzięki trzem krokom strategii hipnotycznego marketingu zrobić fortunę online?

"Jak Można Zwiększyć Zyski Swojej Firmy od Kilkudziesięciu do Kilkuset Procent?"

Żeby dowiedzieć się więcej kliknij tutaj.
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    [image: Recepta na sprzedaż]Dzisiaj możesz dowiedzieć się, jak naprawdę zostać skuteczniejszym handlowcem, poznając TE PRAKTYCZNE i SPRAWDZONE techniki sprzedaży

Oto, jaką jeszcze wiedzę przekaże Ci ten poradnik sprzedaży:

    * Autorka tej książki każdą radę, technikę w niej zawartą, przetestowała na własnej skórze w prawdziwej sytuacji sprzedażowej z prawdziwym klientem. To, co zraz przeczytasz, to czysta i sprawdzona praktyka najskuteczniejszych sprzedawców.
    * Jak poznać powody, dla których Twoi klienci kupują? Dowiesz się, co sprawia, że Twój klient powie TAK albo nawet sam przyjdzie do Ciebie i będzie chciał coś kupić.
    * Sprytna sztuczka, którą możesz wykonać podczas spotkania z klientem, a która pozwoli Ci się umówić z nim  na więcej spotkań  w przyszłości i z jednorazowego zmienić go w lojalnego klienta.
    * Jak się zachowywać, co mówić i w jaki sposób w prowadzić rozmowę twarzą-w-twarz z klientem? Kiedy będziesz na spotkaniu, nie będzie czasu na improwizację, dlatego wykorzystaj te sprawdzone sposoby.
    * Zdobywanie klientów od podstaw. 10 typów ludzi, z którymi możesz się spotkać. Poznasz ich słabe i mocne strony, abyś wiedział, gdzie zaatakować i co powiedzieć, aby od Ciebie kupili.
    * Jak sprzedawać przez telefon? Krok po kroku, naucz się, jak rozmawiać z klientem i co robić, aby przekonać go do spotkania/zamówienia/współpracy przez telefon?
    * Struktury językowe, którymi posługują się najskuteczniejsi sprzedawcy. Dowiesz się, co mówią Ci, którzy osiągają najlepsze wyniki w sprzedaży.

Czytaj więcej...
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    [image: Patent sprzedawcy]Cała prawda o skutecznej sprzedaży bez mitów i lania wody.

Czy Ty także poszukujesz odpowiedzi na pytania dotyczące sprzedaży?

Co możesz znaleźć w takiej publikacji? Już Ci odpowiadam. Znajdziesz odpowiedzi na te pytania, na które wielu sprzedawców szuka odpowiedzi latami.

    * Dowiesz się, skąd czerpać siłę i motywację, aby nie poddać się presji i wytrwać w zawodzie sprzedawcy mimo trudnych początków.
    * Zobaczysz, jak wyglądają gotowe recepty na to, jak wywrzeć odpowiednie wrażenie bez poczucia sztuczności, a do tego być skutecznym.
    * Odkryjesz niepublikowane nigdy wcześniej sekrety dobrego przekazu.
    * Dowiesz się, jak osiągnąć mistrzostwo w operowaniu szczegółami, tak by sprzedawać o wiele więcej.
    * Poznasz zasady kreatywnej sprzedaży, tak by zaskoczyć swoją konkurencję rzeczami, których nie nauczą się ze starych podręczników sprzedażowych.
    * Dowiesz się, gdzie tkwi prawdziwy klucz do sukcesu w sprzedaży.

Czytaj więcej...
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    [image: Marketing impulsowy]Jak wywołać u Klienta impuls do zakupu i zacząć sprzedawać znacznie więcej?

Oto niektóre z 49 zasad marketingu impulsywnego, które znajdziesz w książce „Marketing impulsowy”:

    * Jak obudzić w ludziach chęć kupowania?
    * Sprzedawaj marzenia – nie sposoby na ich realizację
    * Zmuś ich, aby zostali jak najdłużej
    * Łatwiej wydawać sztony niż gotówkę
    * Zasada “O mały włos”
    * Zidentyfikuj i wyeliminuj wszystko, co męczące
    * Zaciekaw przez ograniczenie wglądu do wnętrza
    * Jak zmusić klientów żeby sami “biegli” do Ciebie?
    * Na to ludzie wydadzą ostatnie pieniądze
    * Obstaw za jedynie $1 w Karaibskim Stud Pokerze
    * Osobiście zaadresowane listy do klientów
    * Znajdź odpowiednie “połączenie”
    * Przyciągaj ludzi jedzeniem

Czytaj więcej...
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    [image: Hipnotyczny telemarketing]Dowiedz się, czym jest skuteczny, hipnotyczny telemarketing, dzięki któremu zwiększysz swoje zyski

Zobacz co zawiera poradnik
"Hipnotyczny telemarketing":

    * Część Pierwsza. Scenariusze rozmów telefonicznych. Ta część zawiera mnóstwo praktycznych przykładów rozmów, które od zaraz możesz zastosować w różnych obszarach swojej pracy aby zwiększyć swoją skuteczność.
    * Cześć Druga. Rozbudzanie chęci do działania. To prosty system, który pozwala rozwinąć chęci i zaplanować działania, tak aby były maksymalnie efektywne.
    * Cześć Trzecia. Telefoniczna obsługa klienta. Tutaj znajdziesz szczegółowe omówienie przykładów rozmów telefonicznych i ich analizę, co pomoże Tobie przygotować własne scenariusze rozmów.
    * Cześć Czwarta. Rozwój kluczowych umiejętności. W tej części poznasz umiejętności przydatne w rozmowach telefonicznych i sposób ich doskonalenia.

Czytaj więcej...
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    [image: Klucz do umysłu klienta]Co różni genialnych sprzedawców
od nieudolnych akwizytorów? 

 Po przeczytaniu książki "Klucz do umysłu klienta" :

    * Sprzedaż bezpośrednia dowiesz się, jaką przewagę da Ci umiejętność perfekcyjnego odczytywania potrzeb klienta;
    * odkryjesz, jak fundamentalnie zmienią się Twoje zyski, gdy postawisz na jeden z najbardziej lekceważonych elementów sprzedaży bezpośredniej;
    * odkryjesz i dowiesz się, jak działa 14 złotych zasad sprzedaży opartej na potrzebach klienta.
    * poznasz prawdziwą szkołę zadawania pytań, które naprowadzą Twojego rozmówcę na korzystną dla Ciebie decyzje;
    * stosując się do wskazówek autora, staniesz się mistrzem aktywnego słuchania, które pozwoli Ci sprzedawać jeszcze więcej;

i wreszcie...

    * zyskasz przewagę nad konkurencją, stosując jeden z najbardziej lekceważonych przez sprzedawców elementów rozmowy handlowej. 

Czytaj więcej...
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